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RESUMEN

Desde Adam Smith, los economistas han reconocido la importancia de la
proteccion de los derechos de propiedad, el cumplimiento de los contratos, la
estabilidad politica y la ausencia de corrupcidon para que una economia pueda
prosperar. Sin embargo, no es hasta fechas muy recientes cuando los investi-
gadores han tratado de estimar en qué medida las instituciones explican las
diferencias de renta per capita entre paises. El articulo presenta los avances
gue han sido necesarios para poder realizar dichas estimaciones y repasa las
conclusiones de los estudios empiricos sobre la relacion entre la calidad insti-
tucional y la renta per capita.

Palabras Clave: instituciones, crecimiento econémico, geografia, comercio
internacional.

ABSIRACI

Since Adam Smith, economists have stressed the role of the protection of
property rights, the enforcement of contracts, political stability and the lack of
corruption in economic growth. Nevertheless, until recently, scholars were not
able to estimate to what extent institutions coud explain the differences in per
capitaincome among countries. This article presents the breakthroughs needed
to allow these estimations, and it surveys the conclusions of the empirical stu
dies that have analysed the contribution of institutional quality on economic
growth.

Key Words: institutions, economic growth, geography, international trade.

Clasificacion JEL: F1, N/, O1.

Revisia vt Economa MunpiaL 12, 2005, 175-196


mailto:aminondo@ud-ss.deusto.es

1. INntrobuccion

Hace mas de 200 arfos Adam Smith escribia;

“Ni el comercio ni las manufacturas pueden florecer largo tiempo en un
Estado que no goce de una administracién arreglada de justicia, en donde el
pueblo no se crea seguro en la posesion de su propiedad, en que no se sos-
tenga y proteja por la Ley la buena fe de los contratos, y en que no se dé por
supuesto que la autoridad del Gobierno se emplea en esforzar la paga de los
débitos contra aquellos que estan en aptitud de satisfacer sus deudas. En una
palabra: el comercio y las manufacturas solo pueden florecer en un Estado en
gue exista cierto grado de confianza publica en la justicia del Gobierno” (Adam
Smith, La Riqueza de las Naciones, Libro V)

Las palabras de Adam Smith son tan vélidas hoy como hace mas de dos
siglos: la proteccion de la propiedad privada, el cumplimiento de los contratos,
la estabilidad politica, y la ausencia de violencia y corrupcion son elementos
necesarios para que una economia pueda prosperar. Estos elementos constr-
tuyen lo que algunos autores denominan la definicién intermedia de institucio-
nes (Edison, 2003) y ésta sera la terminologia que adoptaremos también en
este trabajo.

A diferencia de la definicién intermedia, en un sentido amplio las institu-
ciones, en palabras del premio Nobel Douglass North, son “las reglas de juego
de una sociedad, o de un modo mas formal, las limitaciones que moldean las
interacciones humanas” (1990:3). Estas reglas de juego se pueden clasificar
utilizando diferentes criterios. Un primer criterio distingue entre instituciones
formales, como las leyes, e instituciones informales, como las costumbres o

! El autor quiere agradecer los valiosos comentarios y sugerencias realizados por Mari Jose
Aranguren, Vicente Donoso, Gloria Rubert, Mikel Navarro y dos evaluadores anénimos. Los posibles
errores que subsistan son de la entera responsabilidad del autor.
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convenciones; un segundo criterio distingue entre instituciones que regulan las
actividades econémicas, como los contratos laborales, o los que regulan la
actividad politica, como el sistema de elecciones. Un tercer criterio es el nivel
institucional, que distingue entre instituciones basicas (que serian como las
reglas constitucionales; por ejemplo, los derechos de propiedad) y las institu-
ciones de soporte {que definen y especifican determinados aspectos de las
normas basicas; por ejemplo, restricciones al uso de la propiedad privada en
situaciones particulares). Asimismo, es preciso establecer una distincién entre
instituciones y organizaciones, ya que en muchas ocasiones estos términos se
utilizan de forma equivalente. Las instituciones, como hemos senalado, serian
las reglas de juego mientras que las organizaciones son las estructuras for-
males gque se crean con un objetivo explicito.

iPor qué son importantes las instituciones? Las instituciones son impor-
tantes porque generan incentivos para que los agentes economicos desarro-
llen acciones que conducen a una mayor riqueza. Cuando los derechos de pro-
piedad estan bien definidos los individuos tienen mas incentivos para invertir en
caprtal humano y en capital fisico, para introducir sistemas de gestion que
maximicen la productividad o para desarrollar nuevos productos o innovacio-
nes en el proceso de produccion, ya que tendran la seguridad de que no se les
desposeera de los beneficios obtenidos con sus acciones. Ademas, las instr
tuciones reducen los costes de transaccion en los intercambios economicos.
Por ejemplo, si los derechos y obligaciones de un contrato estan claramente
establecidos, y el sistema legal vela por el cumplimiento de los mismos, las
empresas deberan dedicar menos recursos para que las actividades de com-
prawventa se realicen de forma satisfactoria.

Es importante senalar que las instituciones favorecen la creacion de
riqueza en la medida que protejan la propiedad y los derechos de un conjunto
amplio de la sociedad. Como sefialan Acemoglu et al. (2002 y 2004), las socie-
dades donde el poder y la riqueza estan en manos de una elite no generan un
buen entorno para la inversién, aun cuando los derechos de propiedad de la
elite estén protegidos. En este tipo de sociedades, los agentes econdmicos no
pertenecientes a la elite son mas reacios a invertir, ya que temen que la elite
utilice su poder politico para extraer recursos de estos agentes una vez que
las inversiones se hayan realizado.

Si bien, como comentamos al inicio de esta introduccion, desde hace
muchos anos se ha reconocido la relacion entre instituciones y la prosperidad
economica, no es hasta fechas recientes cuando los economistas se han
embarcado en la tarea de medir con exactitud cual es dicha contribucion. Esta
tardanza se explica por la ausencia, por una parte, de indicadores adecuados
sobre la calidad de las instituciones y, por otra, de técnicas que permitan ais-
lar la influencia de las instituciones de la de otros factores que también contri-
buyen ala generacion de riqueza. El objetivo de este articulo es analizar estos
avances. Para ello, el articulo se organiza como sigue. La siguiente seccion
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presenta los indicadores que se han desarrollado para medir la calidad de las
instituciones. La seccidn 3 presenta los problemas econométricos para cuan-
tificar la contribucion de las instituciones a la generacion de renta. La seccion
4 analiza cuales son los resultados de los estudios que han tratado de estimar
en qué medida las instituciones explican las diferencias de renta per capita
entre paises. El articulo finaliza con un apartado de conclusiones.

2. ;COMO SE MIDE LA CALIDAD DE LAS INS 111UCIONES?

(Cual es el grado de corrupcion de un gobierno? ;Cual es el riesgo de que
una propiedad privada sea confiscada? ;Cual es la probabilidad de que estalle
un conflicto politico? ;En qué grado una empresa puede influir en las decisio-
nes de un tribunal?

Como el lector podra imaginar, resulta dificil encontrar indicadores objeti-
vos y directos que nos permitan responder a estas preguntas. En primer lugar,
en muchas ocasiones, la propia naturaleza de la actividad que se quiere medir
impide que exista un indicador objetivo directo. Este es el caso, por ejemplo,
de la corrupcion, ya que la ilegalidad de la propia actividad impide que exista
un indicador directo de la misma. En segundo lugar, aun cuando existan indi-
cadores directos, éstos, en algunas ocasiones, no reflejan correctamente la
calidad del aspecto Institucional que se quiere medir. Por ejemplo, la partici-
pacion democratica se puede medir directamente por el numero de elecciones
que tiene un pais. Sin embargo, en muchas ocasiones, y especialmente en los
paises en vias de desarrollo, los gobiernos alteran los resultados de las elec-
ciones en su beneficio. Los derechos de propiedad ilustran también esta criti-
ca: muchos paises recogen en sus leyes la proteccion de la propiedad privada
y, sin embargo, algunos tribunales pueden realizar una interpretacion laxa de
dichas leyes.

Por estas razones, la mayoria de los indicadores de la calidad de las ins-
tituciones se basan en medidas subjetivas u opinaticas. Estos indicadores se
construyen a partir de las respuestas que un grupo de expertos o publico en
general realizan a una serie de preguntas sobre la calidad de las instituciones
de un pais. La utilizacién de medidas subjetivas tiene, ademas, un valor intrin-
seco, ya que la percepcion gue se tenga de las instituciones puede ser igual
de relevante, y en algunos casos superior, que una medida objetiva. Por ejem-
plo, como explica Rodrik (2004), durante la segunda mitad de la década de
1990 los inversores valoraron mejor la proteccion de la propiedad privada en
China que en Rusia, aun cuando en China la propiedad privada no estuviera
legalmente reconocida y en Rusia si.

Sin embargo, las medidas subjetivas pueden estar también, en principio,
sujetas a imitaciones. En primer lugar, la ideologia politica puede introducir un
sesgo en las respuestas. Este problema puede aparecer especialmente en
aquellas organizaciones que construyen sus indicadores a partir de la opinién
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de expertos gque pertenecen a la propia organizacion: el organismo que prepa-
ra el informe puede valorar mejor los paises que le son politicamente afines y
valorar peor a regimenes que no son de su agrado. Sin embargo, como sena-
lan Kaufmann et al. (2003), el alto grado de correlacion en los resultados por
pais de los diferentes organismos que analizan la calidad de las instituciones
indica que no debe existir un sesgo ideologico importante? En segundo lugar,
la posibilidad de comparar los Indicadores entre paises puede resultar dificil.
Por ejemplo, como senalan Kaufmann et al. (1999), la respuesta a la pregunta
de si en un pais las practicas impropias estan extendidas dependera de qué se
considere como tal en uno u otro pais. Este puede ser un problema en aque-
llos estudios que construyen sus indicadores a partir de sondeos a directivos
de empresa, expatriados o publico en general; en cambio, los indicadores
construidos a partir de opiniones de expertos se disenan para que sean com-
parables internacionalmente. En tercer lugar, las preguntas pueden ser vagas
y, por lo tanto, abiertas a la interpretacion. Para hacer frente a este problema
las organizaciones han ido aumentado la precision de las preguntas para que
esto no ocurra. Por ejemplo, preguntas vagas del tipo ;cual es la tolerancia de
la poblacion a la corrupcion? se han ido sustituyendo por preguntas del tipo
(cuanto tiempo pasan los directivos de la empresa con cargos publicos? o jcual
es el porcentaje de los ingresos que dedica la empresa a pagar “gratificacio-
nes” a cargos publicos? En cuarto lugar, como senala Rodrik (2004), los
encuestados pueden valorar positivamente las instituciones cuando la econo-
mia esta creciendo y negativamente cuando estad en recesion, aun cuando ho
se haya producido ningun cambio en la calidad de las instituciones. Este pro-
blema de endogeneidad sera un aspecto que se tratara con detalle, posterior-
mente, en este trabajo. Finalmente, como también se senala en Rodrik (Ibid.),
las medidas subjetivas miden la percepcién de los individuos sobre la calidad
de las instituciones, pero no nos informan sobre qué actuaciones o politicas
han generado estas percepciones. Esta ultima critica no es facil de salvar y vol-
veremos a ella al final de este articulo.

En la actualidad existe un numero muy importante de organismos que
publican estudios sobre la calidad de las instituciones en diferentes paises. El
Cuadro 1 presenta la lista de las organizaciones y publicaciones mas impor-
tantes. Dichos estudios pueden ser clasificados en funcién de los paises obje-
to de analisis; por una parte, existen estudios de ambito regional, como el
Afrobarometer y el Latinobarometro, y por otra, estudios que cubren un gran
numero de paises, como el Country Risk Service del Economist Intelligence

*Para r eforzar esta conclusion, los mismos autores analizan la diferencia entre la valoracién dada
por una organizacion que basa sus indicadores en opiniones de expertos y de una organizacion que
basa su valoracién en sondeos mas amplios y, estudian si esta diferencia esté relacionada con la
ideologia politica del gobierno (izquierda, centro o derecha). Los autores concluyen que el sesgo
politico en los indicadores construidos a partir de opiniones de expertos es pequena.
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Unit. Existen también diferencias en la metodologia que se utiliza en el estudio:
opiniones de expertos o sondeos generales. Finalmente, los estudios se dife-
rencian por el aspecto institucional, o de buen gobierno, que analizan; por
gjemplo, Freedom House se especializa en el analisis de las libertades politi-
cas, Reporteros sin fronteras en la libertad de prensa, mientras que el
Economist Intelligence Unit recoge indicadores sobre el imperio de la ley, la
corrupcidn, la calidad de la democracia o la inestabilidad politica.

Ante el gran numero de publicaciones que han ido apareciendo en los ulti-
mos anos el investigador tiene una gran oferta de indicadores sobre la calidad
de las instituciones que puede utilizar en los analisis empiricos. La decision de
utilizar una publicacién u otra va a depender del indicador que se quiera analr
zar, del caracter regional o universal del analisis, y de la comparabilidad y fia-
bilidad de los datos. En todo caso, elegir una fuente siempre supone renunciar
a otras, lo cual va en perjuicio de la fiabilidad de la muestra. Es por ello que el
Grupo de Investigacion sobre Crecimiento Econdémico y Macroeconomia del
Banco Mundial haya optado por la estrategia de construir unos indicadores
agregados de la calidad de las instituciones combinando los indicadores de
diferentes fuentes. Como senalan Kaufmann et al. (1999) la combinacion de
indicadores de diferentes fuentes es beneficiosa, ya que permite ampliar el
numero de paises y la serie temporal, ofrece estimaciones mas precisas sobre
la calidad de las instituciones que la que ofrece una sola fuente y permite cal-
cular indices de fiabilidad de los indicadores agregados.

La publicacién mas reciente del Banco Mundial (Kaufmann et al, 2003)
define seis grandes indicadores agregados o clusters de gobernabilidad:

1. Voz y responsabilidad. Los indicadores que se agregan en este cluster
son, principalmente, aguellos que recogen la capacidad de los cludadanos para
elegir un gobierno, en qué medida las acciones del gobierno pueden ser super-
visadas y si el gobierno se responsabiliza de sus acciones ante los ciudadanos.

2. Estabilidad politica y ausencia de violencia. Este cluster agrega indica-
dores sobre la percepcion que tienen los ciudadanos sobre si el gobierno
puede ser destituido por medios ilegales o violentos.

3. Efectividad del Gobierno. Este cluster agrupa indicadores sobre la cali-
dad de los inputs que tiene el gobierno para desarrollar politicas de forma efec-
tiva: calidad de la burocracia, competencia de los servidores publicos, inde-
pendencia de los funcionarios frente a las presiones politicas, etcétera.

4. Calidad reguladora. Este cluster se construye con indicadores que
recogen la calidad de las politicas publicas: incidencia de politicas no favora
bles para el buen desarrollo de una economia de mercado, como los controles
de precios o una deficiente supervision bancaria, asi como la existencia de
grandes barreras burocraticas para la creacion de empresas o para el comer-
cio internacional.
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TABLA 1. ORGANIZACIONES Y PUBLICACIONES SOBRE LA CALIDAD DE LAS INSTITUCIONES.

Paises
QOrganizacion Publicacian Tipo analgi,?dus
Afrpbaraneter Afraharometar Suney L2
Fanco Eoraped para [a Reconstruccion y el Desamalc Transman Fepart 20
Hanco Mundial Businczs Entorprise Emirorment Surecy 1§
Manen Munizl Worhl Mysiness: Covieomne| Survey Bl
Hanro Mundchal Caunley Poliy @d Inshilulenal Assessmenls 13k
Business Emdronment Rk Inteligence Buziness Fisk Service ]
Ruyirerss Conrgornent Resk Inkel : Qualiakive Risk Measure in Torcign | crading 115
Mrnnizlia Inlesresciomal futisn Highils Higpuul 158
Caountry Fisk Service II%
Frecdom House Mutions in Transition 27
Crezrknr | o s wiin he: ‘Wiorhd 197
Funikscan HerilageWal Slresl i v Frapcan relex Th1
Callup Intarnationa IG:lll.|:- Milernium Survey [4]
1l S0t Aewiversary Sureey 44
[3is Vosincee arl The Pesplis Suevaey ih
[ Irbal Insight's, LA MitaraweHill Calntey Hisk Nevea 111
Tor Manapcment and Devclopment World -C:n:u:t?rcru:ss Trarhook 15
alinpbargrk:lrn Surveys 17
nlermnaliral Gy sk Guks 140
Upacity ndex E]
'\E“I'.lvrt“" 5 Withwaut Bvrl,-:f 138
: T Gl Paraciegali
e [ nunha ‘> ate Lapaciy rage 45
C Forum Ghbal Cc-n'pﬂutl.-er 3 -'e:-crt Bk
coniwnit: Conen Alri Hhs 23
Wonl Markels Basearch Canles Wiorhl Warkals Onbee 1HE
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*: combinacion de indicadores de otras publicaciones.
(1): paises analizados en la publicacion mas reciente.
Fuente: Kaufmann et al. (2003).

5. El imperio de la ley. Este cluster agrupa indicadores sobre la protec-
cién de los derechos de propiedad, el cumplimiento de los contratos y la exis-
tencia de reglas justas y estables en el gobierno de las relaciones econémicas.

6. Control de la corrupcion. Este cluster agrupa indicadores sobre la
extension de practicas corruptas.

La calidad de las instituciones, tal como se definen en este trabajo, que
daria recogidas en el Cluster 2: Estabilidad politica y ausencia de la violencia;
en el Cluster b: Imperio de |a ley, y en el Cluster 6: Control de la Corrupcion.

Tal como hemos analizado en esta seccidn, durante los ultimos anos ha
aumentado notablemente el numero y la fiabilidad de los indicadores sobre la
calidad de las instituciones de un pais. A priori, si ponemos en relacion estos
datos con los indicadores de renta de los paises podriamos establecer, de
forma simple, en qué medida las instituciones influyen en la renta alcanzada por
los paises. Sin embargo, como veremos en la préxima seccion, establecer esta
relacion no es una tarea tan inmediata.

3. LOS PROBLEMAS ECONOME IRICOS

Los graficos 1, 2 y 3 presentan la relacion entre la renta per capita y los
tres indices de la calidad de las instituciones que se mencionaron al final del
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apartado anterior. La renta per capita en paridad del poder adquisitivo se ha
obtenido de la version 6.1. de las Penn World Tables (Heston et al., 2002). Los
indices de la calidad de las instituciones se han obtenido de la base de datos
del Banco Mundial (www.worldbank.org/wbi/governance/ govdata2002/; los
valores que toman los indices oscilan entre -2,5 y +2,5, y el valor cero corres-
ponde a la media muestraF.

Como se puede observar en los graficos, existe una estrecha relacion
entre la calidad de las instituciones y la renta per capita de un pais: a medida

FiGUrA 1: F STABILIDAD POLITICA Y RENTA PER CAPITA, 1996.

Indioe de cstabilidad poliica

Fuente: elaboracion propia a partir de la base de datos sobre la calidad de las instituciones del Banco
Mundial y Heston et al. (2002).

FIGURA 2: IMPERIO DE LA LEYY RENT PER CAPITA, 1996.

250 2l 110 1,00 ust UL U5l 1.0 1,50 2 P
Indice de Imperlo de la oy

Fuente: elaboracion propia a partir de la base de datos sobre la calidad de las instituciones del Banco
Mundial y Heston et al. (2002).

*Un valor positivo denota que la calidad de las instituciones en el pais es superior a la media mues-
tral y un valor negativo que la calidad de las instituciones es inferior a la media muestral.
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FigUra 3: CONTROL DE LA CORRUPCION Y RENTA PER CAPITA, 1996.

Log Renta por cipita [FPA)

2,50 2 1,50 1,00 0 00 (e 10 1,30 FE) 20
indice de corrupeian

Fuente: elaboracion propia a partir de la base de datos sobre la calidad de las instituciones del Banco
Mundial y Heston et al. (2002).

que mejora la calidad de las instituciones aumenta la renta per capita. Esta rela-
cién positiva es especialmente intensa para el indice imperio de la ley y para
el indice control de la corrupcidon. Una regresion simple entre el logaritmo de
la renta per capita y el indicador del imperio de la ley nos indica que casi dos
terceras partes de la variacion de la renta per capita entre paises se podria
explicar por las diferencias en el imperio de la ley entre paises®.

A priori, a partir de estos analisis economeétricos podriamos establecer en
qué medida la calidad de las instituciones explican las diferencias de la renta
per capita entre paises. Sin embargo, las conclusiones alcanzadas no serian
correctas por dos razones. En primer lugar, de la misma forma que las insti-
tuciones favorecen una mayor renta, una mayor renta también permite que un
pais pueda desarrollar instituciones de mayor calidad. Como senalabamos
anteriormente, la proteccion de los derechos de propiedad favorece la inver-
sion en capital fisico y capital humano, los cuales, a su vez, permiten aumen
tar la renta; pero, asimismo, si un pais dispone de una mayor renta puede des-
tinar mas recursos para desarrollar un sistema judicial que vele con una mayor
eficacia por la proteccion de los derechos de propiedad. Estamos, por tanto,
ante un problema de causalidad simultanea o endogeneidad: no podemos cal-
cular la contribucion de la calidad de las Iinstituciones a la generacion de una
mayor renta porque la calidad de las Instituciones depende también de la
renta®.

“La capacidad explicativa se reduce al 57 por ciento para el control de la corrupcién y al 36 por
ciento para la estabilidad politica.

*Econométricamente nos encontramos ante un problema de correlacién entre el regresor (calidad
de las instituciones) y el término de error, lo cual provoca que el estimador esté sesgado y no sea
consistente.
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En segundo lugar, debemos tener en cuenta que existen otros factores,
ademas de las instituciones, que pueden influir en la renta per capita de un
pais. Si estas variables no tuvieran ninguna relacion con la calidad de las insti-
tuciones podriamos obviarlas en nuestro analisis econométrico; sin embargo,
el problema radica en que la calidad de las instituciones si esta relacionada con
otras variables que influyen en la renta de un pais. Normalmente, los paises
ricos tienen instituciones de calidad, pero también el nivel educativo de sus tra
bajadores es mayor, la inversidon que realizan en investigacion es superior, las
infraestructuras son de mayor calidad, estan mas abiertos al exterior, etc. Una
solucién pasaria por incluir estas variables adicionales en la ecuacion de regre-
sion; no obstante, en algunas ocasiones no tenemos indicadores de estas
variables adicionales o, cuando estan disponibles, éstos aproximan de forma
imperfecta el valor de las variables. En este caso, si solamente introducimos
la calidad de las Instituciones como variable explicativa, al estar relacionada
con ofras variables, ésta estara recogiendo la influencia positiva de las varia-
bles omitidas; al final, no sabremos qué parte de la capacidad explicativa se
debe atribuir propiamente a las instituciones y qué parte al resto de las varia-
bles que también influyen en la obtencion de una mayor renta®.

Para salvar los problemas de endogeneidad y de variables omitidas los
estudios econométricos utilizan la técnica de las variables instrumentales.
Estas variables estan correlacionadas con la variable explicativa (calidad de las
instituciones), pero no estan influenciadas por la variable que se quiere explicar
(renta per capita de un pais), ni correlacionadas con otras variables omitidas
que puedan influir en la variable que se quiera explicar. Una vez hallada la varia-
ble instrumental se realiza una regresion en dos etapas. En la primera etapa se
calcula en qué medida la variable instrumental explica las variaciones en la calr
dad de las instituciones. Con este analisis podemos calcular indicadores de
calidad de las instituciones que no estén influenciados por la renta ni estén
correlacionados con otras variables que expliquen las diferencias de renta
entre paises. Una vez que tenemos un indicador “no contaminado”, en una
segunda etapa estimamos en qué medida la calidad de las instituciones puede
explicar las diferencias de renta per capita entre paises.

Como el lector podraimaginar, hallar una variable instrumental para la cali-
dad de las instituciones no es tarea facil. Los estudios realizados durante los
ultimos anos han tratado de identificar variables instrumentales validas y, a tra-
veés de ellas, estimar de forma correcta cual es la importancia de las institu-
ciones a la hora de explicar las diferencias de renta entre paises. La proxima
seccion presenta estos avances.

¢ Los problemas econométricos son los mismos que se mencionaron en la nota al pie anteriot
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4, ESIUDIOS EMPIRICOS CON VARIABLES INSIRUMENIALES

Esta seccidon presenta los resultados de los estudios que han utilizado
variables instrumentales para superar el problema de endogeneidad entre la
calidad de las instituciones y la renta per capita y, asi, establecer de forma
correcta la relacion empirica entre ambas variables. Los estudios se analizaran
en sendos epigrafes.

4.1. Mauro k1 AL, (1995)

Uno de los primeros estudios que utilizé variables instrumentales para
estimar en qué medida las instituciones explicaban las diferencias de renta per
capita entre paises fue el realizado por Mauro (1995). Esta investigacion anali-
Za en qué medida la corrupcidn influye en la tasa de inversion y en la tasa de
crecimiento de la renta per capita. El autor utiliza un indice restringido de
corrupcion y un indice amplio de corrupcion, al que denomina eficiencia buro-
cratica; este ultimo indicador combina el indice restringido de corrupcion con
datos sobre la eficiencia e integridad del sistema judicial, y datos sobre el
grado en que las regulaciones dificultan el desarrollo de actividades econémi-
cas’. La fuente de datos de los indicadores es el Economist Intelligence Unit.
El estudio utiliza una muestra de 6/ paises para el periodo 1980-1983.

Para resolver el problema de la endogeneidad, Mauro utiliza la diversidad
étnica como variable instrumental de la corrupciédn. La diversidad étnica puede
ser un buen instrumento, ya que, a priori, no parece que esté influenciado por
la renta per capita de un pais®. Ademas, como muestra el autor, existe un alto
grado de correlacion entre la diversidad étnica y el grado de corrupcion de un
pais. Como senalan Shleifer y Vishny (1993), el grado de corrupcion es mayor
cuando el numero de personas que solicita sobornos de forma independiente,
0 no coordinada, es superior. La diversidad étnica puede favorecer esta situa-
cién si los puestos de poder se reparten entre personas de diferentes etnias.
Debido a la desconfianza y animadversion entre los diferentes grupos cada diri-
gente tendera, a través de acciones fraudulentas, a favorecer a su etnia y no
coordinara su accion con dirigentes de otras etnias, lo cual conllevara un
aumento del grado de corrupcion.

Los resultados obtenidos por Mauro muestran que, unavez que se ha teni-
do en cuenta el problema de la endogeneidad y se han introducido algunas
variables de control, sigue existiendo una relacion positiva entre la eficiencia

"En opinion del autor la alta correlacion que existe entre las variables hace conveniente la utilizacién
de un indicador combinado; ademas, los errores que puedan existir en la medicion de cada indica-
dor pueden quedar compensados si se agregan distintos indicadores.

* Sin embargo, algunos autores no comparten esta opinion (Acemoglu et al, 2001).
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burocratica y la tasa de inversion en un pais; de acuerdo con sus estimacio-
nes, un incremento de una desviacion estandar en la eficiencia burocratica ele-
varia la tasa de inversion sobre el PIB en 0,9 puntos porcentuales. Asimismo,
Mauro encuentra una relacién positiva entre la eficiencia burocratica y el creci-
miento de la renta per capita: un aumento de una desviacion estandar en la efi-
ciencia burocratica elevaria la tasa de crecimiento de la renta per capita en 3
puntos porcentuales’.

Sin embargo, estos resultados han de tomarse con cautela. El problema
de la variable instrumental utilizada por Mauro es que también esta correlacio-
nada con otras variables que inciden en el nivel de renta de un pais. Como
senalan Easterly y Levine (1997), el grado de diversidad étnica incide de forma
negativa en la provision de bienes publicos, como la educacion y la infraes
tructura, ya que los grupos étnicos tendran mas dificuttades para ponerse de
acuerdo en la ubicacion y cuantia de estas inversiones; asimismo, una mayor
diversidad étnica puede retrasar la adopcion de politicas de estabilizacion
necesarias para el pais. En el estudio empirico realizado por Mauro alguna de
estas variables no entran en la regresion y, por tanto, el coeficiente de la cali-
dad de las instituciones puede estar recogiendo la capacidad explicativa de
dichas variables.

4.2, HaLL v Jones (1999)

Este estudio utiliza una nueva variable instrumental para analizar en qué
medida la calidad de las instituciones (infraestructura social es el termino que
se utiliza en el trabajo) explica la productividad de los trabajadores de un pais.
Los autores calculan la calidad de las instituciones como media simple de dos
elementos. El primer elemento es, a su vez, una media simple de los siguien
tes indicadores: imperio de la ley, calidad de la burocracia, grado de corrup-
cion, riesgo de expropiacion y probabilidad de que el gobierno repudie sus deu-
das; los datos utilizados corresponden al periodo 1986-1995 y se obtienen de
la organizacion Political Risk Services. El segundo elemento aproxima en qué
medida un pais esta abierto al exterior. De acuerdo a los autores, este indica-
dor esta relacionado con la calidad de las instituciones, ya que si un pais tiene
mas aranceles o contingentes existiran mas posibilidades de que se produzcan
episodios de corrupcion. Los datos sobre el grado de apertura se obtienen de
Sachs y Warner (1995). La muestra de paises que utilizan Hall y Jones en su
estudio es de 127/.

Para resolver el problema de la endogeneidad, Hall y Jones (lbid.) argu-
mentan que la influencia que Europa Occidental ejercid a través, fundamental-

° La desviacion estandar de la eficiencia burocratica es 2,16. El coeficiente para la inversion se ha
tomado del Cuadro 6 - Columna 4 y el coeficiente para el crecimiento de la renta per capita del
Cuadro 7 - Columna 7.
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mente, del proceso de colonizacion sobre otros paises entre los siglos XVl y
XIX esta correlacionada con la calidad de las instituciones que estos ultimos
paises tienen en la actualidad. En opinion de los autores, los paises de Europa
Occidental habian constatado la importancia del imperio de la ley y la estabili-
dad politica para obtener un buen desempeno economico; asi, los paises que
tuvieron una mayor influencia de los paises de Europa Occidental se "contami-
naron” de estas ideas y desarrollaron Instituciones que favorecian el creci-
miento econdmico. Los autores utilizan dos variables para aproximar el grado
de influencia: el porcentaje de la poblacion que habla como lengua materna un
idoma de Europa Occidental y la distancia a la que el pais se encuentra del
ecuador. Como analizaremos con mayor detalle posteriormente, los europeos
prefirieron establecerse en zonas que estaban menos pobladas y que tuvieran
un clima similar al europeo; estas zonas estaban mas alejadas del ecuador v,
por tanto, existe una correlacion entre esta variable y la influencia europea.
Ademas, de acuerdo con Hall y Jones (Ibid.) la influencia europea solamente ha
contribuido a la productividad de los trabajadores a través de la calidad de las
instituciones. Por tanto, esta variable constituye, a priori, un buen instrumento
para resolver la endogeneidad de la calidad de las instituciones.

Los resultados obtenidos por Hall y Jones muestran que la calidad de las
instituciones contribuye en gran medida a explicar las diferencias de producti-
vidad entre paises: un aumento de una desviacion estandar en el indice de la
calidad de las instituciones (infraestructura social) multiplicaria, aproximada-
mente, por tres la productividad por trabajador'®. Por ejemplo, con datos de
1988, la ratio entre el pais mas productivo y el pais menos productivo era de
35. La estimacion mas conservadora del analisis empirico muestra como la
ratio en la productividad del trabajador entre el pais del estudio con mayor call-
dad de las instituciones y el pais con la menor calidad de las instituciones seria
de 25.

Sin embargo, estos resultados han de tomarse también con cautela, ya
que algunos autores han criticado la variable instrumental utilizada por Hall y
Jones. Como senalan Acemoglu et al. (2001, 2002, 2004} la influencia de los
europeos no siempre fue promotora de instituciones de calidad: en paises
como Estados Unidos la influencia europea fue importante y se desarrollaron
instituciones de calidad; sin embargo, en algunos paises africanos la influencia
europea también fue notable pero ésta no se tradujo en el desarrollo de bue-
nas instituciones. Segun estos autores, la clave no radica en el grado de
influencia que ejercieron los paises de Europa Occidental sino en el tipo de
influencia que ejercieron.

0 El coeficiente de la calidad de las instituciones se ha tomado del Cuadro 2 {especificacion base).
Este coeficiente se multiplica por un factor corrector (0,707) para tener en cuenta los errores en la
medicién. La desviacion estandar de la calidad de la infraestructura social se calcula a pattir de la
base de datos de Hall y Jones http://elsa.berkeley.edu/users/chad/HallJones400.asc).
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De acuerdo a Acemoglu et al. (Ibid.) existieron dos tipos distintos de colo-
nizacion. La primera seria la colonizacién extractiva que, como su nombre indi-
ca, tenia por objetivo extraer el maximo de recursos de las colonias para tras-
ladarlas a la metropoli. Este es el tipo de colonizacion que se produjo en
muchos lugares de Latinoameérica, Africa y Asia. Para asegurar esta expropia-
cion, se desarrollaron instituciones que otorgaron el poder politico a una elite
y que restringian las libertades econdémicas y politicas de la mayoria de la
poblacién. El segundo tipo de colonizacién estaria caracterizada por el des-
arrollo de instituciones favorecedoras del crecimiento econémico. Ejemplos de
este tipo de colonizacion serian Canada, Estados Unidos, Australia y Nueva
Zelanda. En estos paises se desarrollaron instituciones que permitian la repre-
sentacion politica y el respeto de los derechos de la propiedad de la mayoria
de la poblacion.

;Cuéles fueron los factores que determinaron un tipo u otro de coloniza-
cion? (Sokoloff y Engerman, 2000; Acemoglu et al., 2001 y 2002; Easterly y
Levine, 2003). Un primer factor era el tipo de actividad de la que los colonos
obtenian beneficios. Muchas colonias, debido al clima y las caracteristicas de
la tierra, eran muy apropiadas para la produccion de cafe, algodén o azucar,
productos que tenian una gran demanda en los paises europeos. La produc-
cion de estos bienes agricolas era mas eficiente cuando se realizaba a gran
escala, lo que condujo al surgimiento de grandes plantaciones que utilizaban
mano de obra esclava traida de Africa. Otras colonias, como Peru o México,
tenian grandes reservas minerales y una poblacién indigena que podia ser
sojuzgada para que trabajase en las minas. Ademas, en las colonias espano-
las, las autoridades utilizaron un sistema de encomiendas que otorgaba gran-
des extensiones de tierra v el control feudal sobre los habitantes de las mis-
mas a un pequeno grupo de privilegiados. Este tipo de colonias se caractert
zaban, por tanto, por una gran desigualdad en la distribucion de la riqueza y
por unas instituciones que aseguraban la posicion de dominio de una minoria.
Es preciso senalar que el desarrollo de instituciones extractivas fue, en algu-
nos casos, facilitada por el hecho de que los colonos heredaron estructuras
sociales que ya estaban anteriormente altamente jerarquizadas. En otras colo-
nias, por ejemplo en Africa, la fuente de beneficios no eran solamente los recur-
$0S haturales, sino también las personas, que eran esclavizadas y enviadas a
las plantaciones; en estos casos, también, los poderes coloniales desarrolla-
ron instituciones que asegurasen los beneficios de esta actividad.

Un segundo factor que influyd en el tipo de colonizacion fue el numero de
europeos que se establecieron en las colonias. El establecimiento de europe-
0s se produjo en mayor medida en zonas que estaban poco pobladas y donde
las condiciones de salud eran favorables. Asi, los europeos se establecieron en
gran numero en paises como Canada, Estados Unidos, Australia o Nueva
Zelanda, que tenian una baja densidad de poblacion y donde no existian enfer-
medades tropicales, como la fiebre amarilla o la malaria, ante las cuales los
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europeos carecian de inmunidad. Ademas, latierray el clima de estas colonias,
a excepcion del sur de Estados Unidos, no eran apropiadas para la produccion
de bienes agricolas a gran escala con mano de obra esclava. Por estos facto-
res, las colonias en las que se establecieron un gran numero de europeos se
caracterizaban por tener una poblacidn homogénea, pequeios propietarios
independientes y una mejor distribucion de la riqueza*. Los colonos tenian un
gran Interés en desarrollar instituciones que protegiesen las inversiones que
habian realizado en la agricultura, en |la ganaderia o en el comercio, y lucharon
para obtener una representacion politica que defendiese sus intereses.

4.3, ACEMOGLU E! AL. (2001)

Para salvar las criticas citadas anteriormente, Acemoglu et al. (2001) utt
lizan la tasa de mortandad de los colonos como variable instrumental de la
calidad de las instituciones. Siguiendo la argumentacion anterior, la tasa de
mortandad de los colonos determind, parcialmente, el nimero de europeos
que se establecieron en las colonias, 1o que explica, a su vez, el tipo de insti-
tuciones que se desarrollaron en las colonias. Ademas, estos autores muestran
que el tipo de instituciones que se instauraron en los paises colonizados han
tendido a perdurar en el tiempo'?. Esto ha ocurrido en aquellas colonias que
adoptaron instituciones que favorecian el crecimiento econdémico, pero también
en aquellas que desarrollaron instituciones para asegurar la extraccion de
recursos, aun cuando estas colonias hubieran logrado la independencia. Con
esta Ultima relacidén se puede cerrar la cadena de relacion entre la tasa de mor-
tandad de los colonos y la calidad de las instituciones en la actualidad. Nétese
que la tasa de mortandad de los colonos es, a priori, una buena variable ins-
trumental: existe una correlacion entre la tasa de mortandad de los colonos y
la calidad de las instituciones en la actualidad y, en opinién de los autores, la
tasa de mortandad de los colonos solamente influye en la renta per capita que
los paises tienen en la actualidad a través de su efecto sobre la calidad de las
instituciones.

Para aproximar la calidad de las instituciones, Acemoglu et al. {Ibid.) util-
zan como variable principal un indice de proteccion frente a la expropiacion,
cuya fuente es la organizacion Political Risk Services, en el periodo 1985-
199Y, para una muestra de 68 ex-colonias. Los resultados obtenidos en dicho
trabajo indican que la calidad de las instituciones tiene un efecto muy impor-
tante sobre la renta de un pais: un incremento de una desviacidon estandar en

1 El nimero de europeos que se establecieron en las colonias no es un factor totalmente indepen
diente de las riquezas naturales que tuviera la zona colonizada, ya que las colonias con instituciones
extractivas fortalecieron la existencia de una elite al limitar la inmigracién de europeos a las mismas.
2 Un interesante analisis sobre la persistencia de las instituciones se puede encontrar también en
Sokoloff y Engerman (2000).
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la proteccion ante la expropiacion multiplicaria la renta per capita de un pais a
largo plazo por cinco'. Por ejemplo, sila calidad de las instituciones en Nigeria
fuese similar a la de Chile, el pais africano multiplicaria su renta, a largo plazo,
por siete; si tenemos en cuenta que la renta per capita de Chile es once veces
superior a la de Nigeria, la diferencia en la calidad de las instituciones estaria
explicando casl dos tercios de la diferencia de renta entre estos dos paises.
Como senalabamos anteriormente, la validez del analisis de Acemoglu et
al (Ibid.) depende de que la tasa de mortandad de los colonos solamente influ-
ya en la renta per capita actual de los paises a través de su efecto sobre las
instituciones; si la tasa de mortandad de los colonos esta correlacionada con
otras variables que también influyen en la generacion de riqueza y estas varia-
bles estan omitidas en el analisis empirico, el coeficiente de la calidad de las
instituciones estara recogiendo la capacidad explicativa de estos factores y no
sera valido. Estos autores reconocen que existen, por lo menos, dos variables
que pueden estar correlacionadas con la tasa de mortandad de los colonos y
gue pueden tener un efecto directo sobre la renta per capita: la cultura y la geo-
grafia. En primer lugar, algunas culturas pueden ser mas conducentes a la inno-
vacion, a la inversion, y al esfuerzo que se requieren para el crecimiento eco-
nomico. Si los lugares con menor mortandad de colonos desarrollaron una cul-
tura mas conducente al crecimiento econémico puede ocurrir que sea ésta ulti-
ma, y no la calidad de las instituciones, la que expliquen el desarrollo posterior
de las colonias. Para superar este problema Acemoglu et al. (Ibid.) controlan la
nacionalidad del colonizador y la religién que se profesa mayoritariamente en
el pais; los resultados muestran que la capacidad explicativa de las diferencias
culturales es minima. En segundo lugar, como defienden Gallup et al. (1999),
los paises que se situan en los tropicos tienen una menor productividad agri-
cola y un mayor riesgo de contraer enfermedades infecciosas. Si, como sena
labamos anteriormente, el riesgo de contraer enfermedades determinaba la
tasa de mortandad de los colonos, estas enfermedades también pueden tener,
en la actualidad, un efecto directo sobre la productividad de los habitantes de
estas zonas y, por consiguiente, sobre la renta per capita. Acemoglu et al.
(2001) tienen en cuenta esta posibilidad y en su estudio empirico utilizan como
variable adicional el porcentaje de poblacion que esta en riesgo de infectarse
de una de las enfermedades mas importantes en los paises tropicales: la mala-
ria. La inclusion de la variable de control reduce el valor del coeficiente de la
calidad de las instituciones; sin embargo, el riesgo de contraer malaria parece
no tener ningun efecto directo sobre el nivel de renta de un pais, una vez que
se tiene en cuenta la calidad de las instituciones. Estudios posteriores como
Rodrik et al. (2004) y Easterly y Levine (2003) confirman estos resultados™.

13 La desviacion estandar de la proteccion ante la expropiacién es 1,8. El coeficiente de la protec-
cion frente a la expropiacion se ha tomado del Cuadro 4 - Columna 1.
" El hecho de que el riesgo de contraer malaria no tenga ningln efecto diecto sobre la renta per
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Estos resultados han motivado la respuesta de los investigadores que
siguen otorgando a la geografia un papel importante a la hora de explicar las
diferencias de renta entre paises. Asi, en Sachs (2003) se utiliza una nueva
variable para medir el riesgo de contraer malaria y se instrumenta la misma
para tener en cuenta que una mayor renta per capita permite implementar
medidas sanitarias que reduzcan la prevalencia de la malaria. Esta nueva varia-
ble se incluye en el estudio empirico, junto a las variables e indicadores de la
calidad de las instituciones utilizados por Acemoglu et al. (2001). La conclusién
de Sachs es que el riesgo de contraer malaria tiene un efecto negativo signift
cativo sobre el nivel de renta de un pais; ademas, al introducir la malaria como
variable de control se reduce el efecto que la calidad de las instituciones tiene
sobre la renta per capita. Segun las estimaciones de Sachs, un aumento de
una desviacion estandar en la proteccion frente a la expropiacion multiplicaria
la renta per capita a largo plazo solamente por dos y una reduccion de una des-
viacion estandar en el riesgo de contraer malaria multiplicaria la renta, aproxi-
madamente, por 1,6%.

4.4, ESI1upios QUE COMBINAN LA CALIDAD DE LAS INSIITUCIONES Y EL GRADO DE APERIURA
COMERCIAL

Diversos estudios han tratado de analizar cual es la contribucién parcial
de la tasa de apertura al comercio Internacional y de la calidad de las institu-
ciones a la renta per capita. Estos estudios arrojan resultados contradictorios.
Alcala y Ciccone (2004) hallan que tanto la tasa de apertura como la calidad
de las instituciones explican las diferencias de renta per capita entre paises,
aunque la importancia de la primera seria superior a la de la segunda: un
aumento de una desviacidon estandar en la tasa de apertura y en la calidad de

capita resulta, a priori, sorprendente. Para explicar este resultado, Acemoglu et al. (Ibid.) argumen-

tan que la prevalencia de enfermedades infecciosas tiene un componente endégeno muy importan-
te, ya que los paises pobres tienen menores recursos para invertir en salud; ademas, estos autores
sehalan que los adultos nativos de las zonas topicales han desarrollado cierta inmunidad ante esta
enfermedad. Por otra parte, en un estudio posterior, (Acemoglu et al.,, 2002), se ofrece una expli-
cacion adicional para rechazar que la geografia sea un factor determinante del nivel de riqueza de
un pais. El argumento es que si la geografia fuese la variable mas importante para determinar la
renta per capita los paises con una buena geografia siempre serian mas ricos que los paises con
una mala geografia. Sin embargo, los datos indican que, entre las zonas que fueron colonizadas, las
gue eran mas ricas antes de la colonizacion han sido superadas en renta per capita por otras colo-
nias.

1 El coeficiente de la proteccion frente a la expropiacion y el coeficiente del riesgo de contraer mala-
ria se han tomado del Cuadro 1 - Columna 2 del estudio de Sachs. Los datos sobre el riesgo de con
traer malaria se han obtenido de la base de datos del Instituto de la Tierra de la Universidad de
Columbia (ttp://www.earthinstitute.columbia.edu/about/director/malaria/index.html#datasets). Se
han combinado los datos de Acemoglu et al.(2001) y los datos del riesgo de contraer malaria para
calcular las desviaciones estandar de ambas variables en la muestra utilizada en Sachs (2003).
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las instituciones multiplicaria aproximadamente la productividad de los trabaja-
dores por tres y por dos respectivamente'. Por contra, Rodrik et al. (2004)
hallan que la calidad de las instituciones explica la mayor parte de las diferen-
clas de renta entre paises y que la tasa de apertura no tiene ninguna capaci-
dad explicativa. En este caso un incremento de una desviacion estandar de la
calidad de las instituciones multiplicaria por cinco la renta per capita’. Las
grandes discrepancias entre estos estudios parecen radicar en como constru-
yen la variable instrumental para la tasa de apertura, el control del tamano de
los paises en la ecuacion de regresion y la correlacion que pueda existir entre
la variable construida para la tasa de apertura y la variable construida para la
calidad de las instituciones.

Por su parte, Dollar y Kraay (2003a) hallan que las variables que se cons-
truyen para salvar la endogeneidad de las instituciones y del comercio tienen
un alto grado de correlacion, lo que impide determinar cuél es la contribucion
parcial de estas variables a la renta de un pais. En un trabajo posterior, {(Dollar
y Kraay, 2003b), se utilizan técnicas estadisticas adicionales que confirman las
conclusiones del estudio anterior. Ademas, estos autores aplican dichas técni-
cas a las estimaciones realizadas por Rodrik et al (2004) y encuentran, asi-
mismo, un problema de correlacion; por ello, las conclusiones alcanzadas en
este Ultimo estudio deberian tomarse con cautela®®.

Finalmente, para superar los problemas de correlacion entre las variables
construidas para salvar la endogeneidad, Rigodon y Rodrik (2004) utilizan una
nueva técnica estadistica, la identificacion a traves de la heterocedasticidad,
que resuelve los problemas de endogeneidad y no requiere el uso de variables
instrumentales. Los resultados preliminares con esta técnica indican que la calr-
dad de las instituciones es el factor principal a la hora de explicar las diferen-
clas de renta entre paises y que la apertura al exterior juega un papel nulo.

Como conclusién, la mayor parte de los estudios muestran que las insti-
tuciones juegan un papel muy importante a la hora de explicar las diferencias
de renta per capita entre los paises. Un incremento de una desviacion estan-
dar en la calidad de las instituciones multiplicaria por entre dos y cinco veces
la renta per capita a largo plazo. Este amplio margen se explica por las dife-
rencias en las variables instrumentales utilizadas y por la inclusién en los estu
dios empiricos de otras variables, como la geografia y el comercio, que tam-
bién pueden influir en la generacion de riqueza. Sin embargo, debemos ser cau-
telosos con esta conclusion, ya que la alta correlacién que existe entre las

' Las desviaciones estandar se toman del Cuadro 1 y los coeficientes del Cuadro 4 columna 4.

" | as desviaciones estandar se toman del Cuadro 1 y los coeficientes del Cuadro 2 columna 6.

8 Dollar y Kraay no tuvieron acceso a los datos utilizados por Alcald y Ciccone (2004) lo que les
impidié realizar los test estadisticos adicionales sobre la correlacion de las variables. En todo caso,
en su opinion, este estudio corre un gran riesgo, también, de presentar problemas de correlacion
entre las variables que se construyen para salvar la endogeneidad.
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variables que se construyen para salvar la endogeneidad reduce la precision
de las estimaciones sobre la contribucion de cada factor a las diferencias de

renta per capita entre paises.
5. CONCLUSIONES

Desde hace mucho tiempo los economistas han reconocido la importan-
cia de las instituciones para que un pais pueda prosperar. La proteccion de los
derechos de propiedad, el cumplimiento de los contratos, la estabilidad politi-
cay la ausencia de violencia y corrupcién se consideran elementos fundamen
tales para que los agentes economicos dirijan sus acciones hacia aquellas actr
vidades que mejoran la calidad de los factores de produccion y la eficiencia con
la que se utilizan los mismos. Sin embargo, no es hasta fechas recientes cuan-
do los economistas se han embarcado en la tarea de medir de forma precisa
en qué medida la calidad de las instituciones puede explicar las diferencias de
renta per capita entre paises. Esta tardanza se explica, en primer lugar, por la
ausencia de Indicadores fiables sobre la calidad de las instituciones.
Actualmente, existe un gran numero de organismos que ofrecen indicadores
sobre muchos elementos que componen las instituciones de un pais y se han
desarrollado técnicas para mejorar la fiabilidad de los mismos. En segundo
lugar, estimar la contribucion de las instituciones a la generacion de renta no
es tarea facll, ya que de la misma forma que unas mejores instituciones gene-
ran una mayor renta, una mayor renta facilita la creacion de instituciones de
calidad; ademas, la calidad de las instituciones estad correlacionada con otras
variables que también inciden en el crecimiento economico y €s preciso aislar
su contribucion de la de estos factores. Para resolver estos problemas, los
economistas han aplicado la técnica de las variables instrumentales.

Los estudios realizados durante los ultimos anos han utilizado los nuevos
indicadores sobre la calidad de las instituciones y han propuesto diversas varia-
bles instrumentales para resolver el problema de la endogeneidad de las insti-
tuciones con respecto a larenta y aislar la influencia de otros factores que tam-
bién pueden explicar la generacion de riqueza. La mayor parte de las investi-
gaciones concluye que la calidad de las instituciones juega un papel importan-
te a la hora de explicar las diferencias de renta per capita entre paises. Sin
embargo, debemos de ser cautelosos con esta conclusion, ya que la alta corre-
lacion que existe entre las variables que se construyen para salvar la endoge-
neidad reduce la precision de las estimaciones sobre la contribucion de las ins-
tituciones a las diferencias de renta per capita entre paises.

A pesar de estas limitaciones, la mayor parte de los autores concluyen
gue los paises pueden obtener grandes avances en la superacion de la pobre-
za sl mejoran la proteccion de la propiedad, aseguran el cumplimiento de los
contratos, refuerzan la estabilidad politica y reducen la violencia y la corrup-
cion. Pero, jcuales son las politicas que se deben implementar para lograr
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estos objetivos? Como senalabamos anteriormente, una de las limitaciones de
los indicadores de la calidad de las instituciones es que no nos informan sobre
cuales son las actuaciones o politicas que han generado las percepciones de
los encuestados. Una forma de superar esta limitacion seria estudiar cuales
son las normas que han implantado los paises que tienen instituciones de calr
dady cuéles son los organismos que han creado para velar por el cumplimiento
de dichas normas. Este estudio nos mostraria que los paises mas avanzados
han logrado estos objetivos basicos mediante normas y organismos que pue-
den diferir entre si (Rodrik, 2003). Este analisis nos pone de manifiesto que no
existe un compendio de normas y organismos que sean validos para todos los
paises y para todos los momentos, sino que éstos variaran en funcion de fac-
tores historicos, caracteristicas sociales y politicas, y las oportunidades y limi-
taciones que tenga el pais segun su nivel de riqueza. Como sefala este autor,
la mayor parte de los estudios empiricos muestran, con las limitaciones cita-
das anteriormente, que las instituciones son un factor importante para lograr
la prosperidad economica, pero queda un largo camino para conocer como se
deben materializar estas instituciones en cada pais y en cada momento.
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